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Primeaere Udviklingsafdelingen At udviklingsbudgettet overholdes.

Primeaere Salgsafdelingen At maskinen er feerdig til levering 1. marts, som vi har lovet kunderne.

Primaere Salgsafdelingen At maskinen opfylder den tekniske specifikation.

Primeaere Salgsafdelingen At maskinen koster under 50.000 kr. — ellers kan den ikke konkurrere
pa markedet.

Sekundeere | Salgsafdelingen At maskinen vinder Dansk Designpris — det vil skabe gget opmaerk-
somhed pa markedet.

Sekundaere Udviklingsafdelingen At den nye medarbejder, Ole, bliver leert op i projektet.

Sekundaere Produktionsafdelingen At dokumentationen udfgres pa det nye CAD-anlaeg.

Sekundaere Kvalitetsafdelingen At firmaets nye standard for afvikling af projekter overholdes.
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